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Otoczenie rynkowe
Sprzyjajace czynniki makroekonomiczne

Pozytywne perspektywy dynamiki PKB* Korzystne czynniki w gospodarkach PL/CZ/SK
3,4% 2017r
(o)
3,2% 2018r Spadek bezrobocia w kwietniu do poziomu 7,7%
Najnizszy wskaznik od 26 lat .
2,8% 2017r
2,2% 2018r Spadek bezrobocia w Q1 do poziomu 3,4% ‘
Wskaznik PMI w kwietniu 57,5%
3,3% 2017r
3,7% 2018r Wzrost przecietnego wynagrodzenia w Q4 2016 3,6% .

Pozytywne wskazniki makroekonomiczne

*MFW, prognoza dynamiki PKB



Mocne fundamenty finansowe
Cash is the King

Kapitaty wtasne [min PLN]

640
573
" Grupa AB posiada kapitaty wtasne
2-krotnie wieksze niz konkurencja 31.03.2016 31.03.2017
Equity ratio
33%
= Wysokie kapitaty wtasne = wysokie zaufanie 4
31%
o 7 7 o J—
= Stabilnosc finansowa
31.03.2016 31.03.2017
= Dtugoterminowa gwarancja rozwoju
CF z przeptywow operacyjnych 4Q narastajaco
+ 38 [min PLN]
'
—
1.04.2015 - 31.03.2016 1.04.2016 - 31.03.2017
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Mocne fundamenty finansowe

Poprawa struktury finansowania Stale rosnace kapitaty wiasne

Q1 2016 Q1 2017
Obligacje 40% Obligacje 42% [min PLN]
\ \ 700
650 ,\0/0 640
R \\ 9
600 CP\G
/, 550 '
500
/ 500 '
420 409 B
400 378 B
Kredyty 60% Kredyty 58% 250 F
Krotkoterminowe 53% Krotkoterminowe 52% 300

250
01.01.2012 01.01.2013 01.01.2014 01.01.2015 01.01.2016 01.01.2017

Bezpieczenstwo i stabilnos¢

Dtugoterminowe 47% Dtugoterminowe 48%




Mocne fundamenty finansowe
Lider branzy

Y Atradius

Egl FULER HERMES |

Struktura wiekowania Limity kredytowe

Dywersyfikacja
naleznosci dla klientow

ubezpieczycieli

Nieosiagalna dla wiekszosci Najwieksza pula limitow 95% pokrycia naleznosci
podmiotéw w branzy kredytowych dla klientow w branzy handlowych ubezpieczeniem
kredytu



iki finansowe
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,,Mocna i stabilna sytuacja finansowa
ekspansje biznesowq

umozliwia dalszg

Rafat Michalczuk

CFO AB S.A.

WWW.AB.PL



Wyniki skonsolidowane Grupy AB

Rachunek zyskow i strat
Wyszczegdlnienie Q1 2017 Q1 2016 Zmiana
[tys. PLN] [tys. PLN] %

Przychody ze sprzedazy 1 854 937 1706 813 8,7%
Zysk brutto na sprzedazy 78 971 76 875 2,7%
Rentownos¢ brutto na sprzedazy 4,3% 4,5%

Zysk na sprzedazy 23 490 20 182 16,4%
RentownosSc¢ na sprzedazy 1,3% 1,2%

EBITDA 24 339 24 804 -1,9%
Marza EBITDA 1,3% 1,5%

Zysk brutto 17 285 16 151 7,0%
2Zysk netto 13 158 12 391 6,2%
Rentownos¢ netto 0,7% 0,7%

Aktywa 1911 109 1818 534 5,1%
Kapitaty wtasne 639 902 572 507 11,8%




Wyniki skonsolidowane Grupy AB

Rachunek zyskow i strat
Wyszczegolnienie 3Q 2016/2017 |3Q 2015/2016| Zmiana
[tys. PLN] [tys. PLN] %

Przychody ze sprzedazy 6 297 697 5566 270 13,1%
Zysk brutto na sprzedazy 258 677 233 349 10,9%
Rentownos¢ brutto na sprzedazy 4,1% 4,2%

Zysk na sprzedazy 83 354 78 377 6,4%
RentownosSc¢ na sprzedazy 1,3% 1,4%

EBITDA 92 820 86 642 7,1%
Marza EBITDA 1,5% 1,6%

Zysk brutto 69 177 63 352 9,2%
2Zysk netto 55 063 50 526 9,0%
Rentownos¢ netto 0,9% 0,9%

Aktywa 1911109 1 818 534 5,1%
Kapitaty wtasne 639 902 572 507 11,8%
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1,5

1,4

1,3

Wskaznik ptynnosci biezacej

1,4

31 mar 14

1,5

31 mar 15

Stabilna ptynnosc finansowa

1,5

31 mar 16

1,5

31 mar 17

0,8

0,7

0,6

0,5

0,4

Wskaznik ptynnosci szybkiej

0,6

31 mar 14

0,7

31 mar 15

0,6 0,6

31 mar 16 31 mar 17

Wysoka ptynnos¢ finansowa rekojmia dla dalszego wzrostu skali dziatania catej Grupy AB



Stabilny cykl konwersji gotowki

Rotacja zapasow

Rotacja zobowigzan

39
50 48 48 18 37
45 36
34
40 36 32 30
35 30
28
30 26
- 24
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Q1 2015 Q1 2016 Q1 2017 Q1 2015 Q1 2016 Q1 2017
Rotacja naleznosci Cykl konwersji gotéwki
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Cash Flow
Wzrost gotowki z dziatalnosci operacyjnej

Cash flow - dane za 4 kwartaty narastajaco

[k PLN]
100 000
86 214

80 000

60 000

38 073

40 000

20000

0

-20 000 -10 061

-40 000
-42 888 -40 289

-60 000
1.04.2015 - 31.03.2016 1.04.2016 - 31.03.2017

m CF z przeptywow operacyjnych H CF z przeptywodw inwestycyjnych 1 CF z przeptywow finansowych
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Cash Flow
Solidna poprawa CF z dziatalnosci operacyjnej

Cash flow - dane za 3 kwartaty FY narastajaco

150 000

111 923
100 000

53 687
50 000

-7 449
-19 288
-50 000

+ 1 06 m In PLN Poprawa CF z przeptywow operacyjnych

-100 000

-125 894
-150 000
1.07.2015 - 31.03.2016 1.07.2016 - 31.03.2017
® CF z przeptywdw operacyjnych u CF z przeptywdw inwestycyjnych 1 CF z przeptywow finansowych
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hieczne finansowanie rozwoju

Wskaznik zadtuzenia ogotem

0,7

31 mar 15

0,7

31 mar 16

0,7

31 mar 17

3,4
3,2
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2,0

Zadtuzenie finansowe netto/EBITDA

2,6

31 mar 15

3,2

31 mar 16

2,9

31 mar 17

Zadtuzenie finansowe netto/kapitaty wtasne

0,7
0,6
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0,5

0,4

0,6
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0,6
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31 mar 17

Wskaznik zadtuzenia kapitatu wtasnego
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1,9
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31 mar 15
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31 mar 16

2,0

31 mar 17
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oduktowa

)

Ciggle pracujemy nad poszerzaniem naszej najwiekszej
oferty produktowej w Europie Srodkowo - Wschodniej

Jarostaw Stowinski

Dyrektor Zakupdéw, AB S.A.
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Kontrakty dystrybucyjne Grupy ABw Q1 2017
Najszersza oferta w dystrybucji IT

canon EPSON

EXCEED YOUR VISION

Zaawansowane drukarki i kopiarki Zaawansowane projektory

(rozszerzenie oferty) do kina domowego Smartfony

PL . PL

(rozszerzenie oferty)
PL
#50Co0mec ZY)XEL

rrrrrrrrrrrrrr Solutions \
Security IT TV Sieciowka

PL PL PL

CIAGLA ROZBUDOWA - 96 000
800
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Projekt to nie tylko krotkotrwate dziatania, ale tez

dtugofalowe rozwijanie mniejszych biznesow spotki

Zbigniew Madry

Dyrektor Handlowy, COO

WWW.AB.PL




Rynek Cloud Computing w Polsce
Perspektywy rozwoju

Do 2019 r. polski rynek chmury

W 2017 wartos¢ chmury publicznej bedzie rést $rednio

publicznej w Polsce powinna

wzrosnac o 27% 5 razy SZYbCle]

niz rynek tradycyjnych ustug IT.

PaaS
platforma jako ustuga

laaS
infrastruktura jako ustuga

SaaS
oprogramowanie jako ustuga

Swiat IT idzie w kierunku chmury

Zrédto: IDC Poland, Poland Cloud Services Market 2016-2020 Forecast and 2015 Vendor Shares
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Cloud Computing w AB
Lider w dystrybucji cloud w Polsce

Dedykowana L |
Platforma mm Microsoft

AB - Lider Najszerszy Cloud Solution
wsrod dystrybucji kanat sprzedazy Provider

Edukacja rynku

Ponad Dziatajaca preznie Ponad 200 Strategiczne Edukacja:

50% udziatu Platforma aktywnych partnerstwo webinaria, szkolenia
w rynku dystrybucji partnerow Z Microsoft, .
. Akt
Dedykowana na polski liderem Cloud w Polsce mark)évtvirr:;if/v a
rynek Platforma pierwszego
wyboru dla klientow Kontrakt od
Stworzona przez wtasny sierpnia 2015,
dziat IT AB jako jedyny lokalny
dystrybutor

Grupa AB wykorzystuje innowacje by budowac przewage konkurencyjng



Petna funkcjonalnosc i elastycznosé, swietne przyjecie przez Partnerow

Cloud Services 4U
Platforma cloud w AB

Stworzona przez wtasny dziat IT AB
Dostosowana do wymagan polskich Partnerow

CLOUD SERVICES

for you

Raporty

Zaréb 5% bez

Generuj leady i odbieraj nagrody!

Najpopularniejsze ustugi

.............

Bl

Seaty wg typu rozliczenia

Typ roxiczenia

REWOLUCJA WISI W POWIETRZU
www.cloudservices4u.com
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Gaming w Polsce
Perspektywiczny projekt —

$1.43 MLD

Rosja

$3.0 MLD —

Obrot wygenerowany w Europie Wschodniej w 2016 roku

Wzrost obrotow rok do roku 2015/16 5 : /O

graczy w Polsce wydaje pieniadze

38 200 000 na biznes zwiazany z grami

ludnosci w Polsce
w 2016

24 400 000

ludnosci online w Polsce
w 2016

12 300 000

graczy w Polsce
w 2016

$439 MLN
Polska

3.0%

Udziat rynku Gaming Europy
Wschodniej w globalnym
obrocie w 2016 roku

$128 MLN
Rep.Czeska
a

Polska drugim najwiekszym krajem w Europie Wschodniej
generujacym najwieksze obroty w kategorii Gaming

Zrédto: ©Newzoo | Global Games Market Report Premium 2016



Gaming w Grupie AB
Wzrost sprzedazy +47% Q1 r/r

Kompleksowa oferta AB Kompetencje ATC

= Komputery PC, konsole, gry, monitory, akcesoria, komponenty = X-Play - nowy dedykowany kanat sprzedazy produktow gamingowych

= 7 000 produktow zwiazanych z gamingiem = Nowa formuta rozwoju sieci franczyzowych shop-in-shop

B0

Promowanie E-sportu E-sportowa linia produktow

= Uczestnictwo w turniejach i imprezach gamingowych A = Produkcja maszyn PC dedykowanych dla graczy
Zz montazem we wtasnej fabryce (AT Compus)
= Alsen partnerem technologicznym A-Team

profesjonalnej druzyny e-sportowej = X-Diablo - dedykowana linia komputerow Triline

21



Rozwoj segmentu Value Added Distributor ( VAD )

Najszerszy rozwoj segmentu VAD wsrod dystrybutorow

Broadline Distributor Value Added Distributor
7 = 7 k
- Szeroka oferta produktowa MarzaL 4 aawansowane produkty
e
] : ok
= Duzy wolumen sprzedazy >przedaz projektowa
: : T, » Doswiadczenie i know-how
= Silne podstawy finansowe i\\
X TS~ =  Zespot inzynierdw i specjalistow

= Efektywna logistyka AR

= 7 dzani ki jektach
= Baza magazynowa . N alrZzadzanie ryzykKieém w projekKtac

~ L

= Zarzadzanie kanatami Retail i SMB Obrot/wolumen

= Wyzsze marze

Nowa definicja dystrybucji - maksymalizacja korzysci

22



Value Added Distribution w AB

Wyjscie poza sprzedaz - kreowanie kanatu sprzedazy

Aktywne dziatania w kanale VAD

MOZLIWOSCI
I ROZWO)

CK 4 =y

Centrum Kompetencyjne

www.blog.ck.ab.pl

Wyjatkowa formuta: spotkania w srodku tygodnia, w godzinach wieczornych

Celem jest szerzenie szeroko pojetej wiedzy na temat zaawansowanych
technologii

Znakomite przyjecie przez klientow - juz 3 edycje w 2017

Konferencja i warsztaty dla klientow

150 gosci reprezentujacych resellerow oraz dostawcow najnowoczesniejszych
technologii

Wspotpraca z dostawcami w budowaniu swiadomosci klientow

Blog technologiczny zespotu inzynierow, architektow rozwiazan
i koordynatorow projektdw pracujacych w AB

Duza dawka informacji technicznych, poradnikéw (czesto w formie krotkich
filmow), pokazujacych interesujace funkcjonalnosci rozwiazan
zawansowanych takich jak serwery, sieci, storage czy cloud

Unikalna formuta w dystrybucji IT

Wspétpraca z najwiekszymi Swiatowymi
dostawcami rozwigzan zawansowanych

arvba

a Hewlett Packard
Enterprise company

A AELTA

DELTA ENERGY SYSTEMS

ArC

by Schneider Electric

(o0
FUJITSU

#socomec

ative Power Solutions

v Symantec. logy
VERTIV.. vmware

N
CISCO.

E.T-N

—

Hewlett Packard
Enterprise

B8 Microsoft

(S) sorce

tp-link

ZYXEL

Your Netwarking Ally
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ROPWO 1 Grupy
na ryn kach
Zagranicznych

)

Udane akwizycje na rynkach zagranicznych pozwolity
nam osiggnac pozycje lidera w regionie

Rafat Michalczuk

CFO AB S.A.

24
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TELCO & Digimax

Kolejne sukcesy projektu

Wzrost obrotow

na brandach:
Huawei + 188% Q1 r/r
Asus+31% Q1 r/r

+67% Q1 r/r
wzrost obrotow
w sieci Digimax

+18% Q1 r/r
wzrost obrotow
w kanale TELCO

+12% Q1 r/r
wzrost ilosci
klientow
w sieci Digimax

SS

121 POS
w sieci Digimax

Digimax - najwieksza siec¢
TELCO w Czechach

Wzrost udziatow ATC o 39%
Q1 r/r w kategorii
Telcecommunications

na rynku CZ i SK*

*Zrodto: Context 2017
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)

Nasza ciezka praca, oraz osiggniecia, zdobywajq uznanie
klientow, dostawcdw i instytucji

Andrzej Przybyto

Prezes Zarzadu AB S.A.

WWW.AB.PL




RZECZPOSPOLITA

Pozycja Grupy AB

Uznanie rynku i kontrahentow

OF THE YEAR

Slovakia

Najwieksza firma z branzy IT w Polsce AB SA - AT Computers- AT Computers -
J Broadline Dystrybutor Broadline Dystrybutor Broadline Dystrybutor
pod wzgledem przychodow Roku Roku Roku
w Polsce w Czechach na Stowacji
36 najwieksza firma w Polsce
pod wzgledem przychodow -@ m@ E

( awans o 2 pozycje )

AB SA - Andrzej Przybyto Patrycja Gawarecka
Dystrybutor Roku Posta¢ roku IT Szef Kanatu Partnerskiego
w Polsce

nieprzerwanie od 6 lat

Broadline _ Broadlina Vyrobce
distribitor roka distributor roku pocita&t roku

ChannelWerld
o0 1s Auiarts 2016 R 2016
Dystrybutor Roku Dystrybutor Roku Producent Roku
w Czechach na Stowacji PC

19 najwigksza polska firma
pod wzgledem przychodow

¥ 9 ¢ T K

Dystrybutor Roku  Dystrybutor Roku  Dystrybutor Roku Dystrybutor Roku Partner 15-lecia
HP Inc. CEE HPE Polska HPE Microsoft Kaspersky Lab

2016 FY16 FY16 2016
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Gﬂb - Dziekujemy za uwage

Andrzej Przybyto

Prezes Zarzadu, CEO, AB S.A.

Rafat Michalczuk

CFO, AB S.A.

ATComputers
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